Framgangsrika kunder

Kiippan Yilefabrik arett — ICLIPPAN YLLEFABRIK AB

familjeforetag i femte

generationen med ullen - Jag borjade i rollen som upphandlingskonsult av affirssystem

som rdd trad genom verk- pa Klippan Yllefabrik sommaren 2003, da jag insag att féretagets

samheten alltsedan 1879  tidigare system hade spelat ut sin roll, siger nuvarande ekono-
da Jons Petter Magnusson Michef Petter Magnusson.

startade en fabrik for

i i i Och inte nog med det. Fran att ha varit ett litet nationellt
tillverkning av ullgarn pa foretag dr Klippan Yllefabrik sedan 1995 en internationell
den skanska landsbygden. yerksamhet med férsiljningskontor och centrallager i Sverige,

| dag erbjuder foretaget i  produktionsanliggning i Lettland samt med en stor andel av

samarbete med en hand.  ravaruinkopen frin Nya Zeeland.

full designers pladar,
-u '9 “p B - Vibefann oss i ett lige dir effektivare rapportering och en
filtar, dukar, férkldden stramare uppstyrning av verksamheten for 6kad l6nsamhet var

och tyger av hogsta klass  ctt miste, sdger Petter, som lag bakom bytet av aftirssystem till
KLI PP AN med avsiéttning i Norden, SAP Business One varen 2004.
sedan 1879 Tyskland, Holland, Frank-
i i i Det hela borjade sommaren 2003 da vi var tvungna att byta
rike, Schweiz, Italien,

Japan och USA. Forsiilj-

affdrssystem. Det system foretaget anvinde var omodernt och
nagon nyutveckling skedde inte da leverantren sedan linge
ningen sker till butiker, gatti konkurs. Dirutover lig huvudboken i ett separat system.

presentreklamforetag och

. - Vivar och dr fortfarande ett mindre handelsféretag trots att
agenter i utlandet. ) o S
drygt 20 procent av var forsiljning gar pa export, och vara vikti-
gaste behov kan sammanfattas i effektiv hantering av order, lager,

fakturering, redovisning, inkdp och f6rsiljning, siger Petter.

Upphandlingen omfattade till en bérjan inte mindre dn fyra
olika systemleverantdrer. Valet f5ll efter en kort men intensiv
utvirdering pa SAP Business One. Ett av skilen var en attraktiv

prislapp i jaimférelse med konkurrenterna.
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- Dirutover tillgodosedde SAP Business One vart behov av
system som utan dyra anpassningar kunde stédja hantering
och uppféljning av royalty till de fem formgivare som i dag dr

knutna till verksamheten, tilligger Petter.

SNABB IMPLEMENTERING

- Det dr ldtt att fastna om man foljer det gamla arbetssittet till
punkt och pricka.

Vivalde modellen att anpassa verksamheten till systemet istéllet for
att gbra anpassningar som litt blir dyrailingden i samband med

kommande uppgraderingar, kommenterar Petter Magnusson.

Tack vare detta gick installationen pa tva veckor. Insatser fran
Petter i form av en ny artikeldatabas samt att en ny kundnum-
merordning successivt togs i bruk i takt med att bestillningarna
trillade in, bidrog givetvis till att paskynda projektet. Detta
samtidigt som en anvindarutbildning pa tre dagar gav de sex
anstillda den grund de behdvde for att kunna administrera

systemet sjilva.

STEGET NMOT ETT HELINTEGRERAT SYSTEM

- Onskemalet att f4 effektivare funktioner for order, lager och
fakturering har gatt i uppfyllelse. Med SAP Business One idr allt
fran inkop, lager och offerter till leverans och fakturering sam-

manknutet i ett system.

Med en tangenttryckning kan féretaget nu fa fram rapporter
om kundorder, produkter, plocklistor och fakturor. Allt omrik-
nat i aktuell valuta dir sa krivs.

- En klar fordel dr de kundunika prislistorna som stodjer ett
stort antal valutor och olika prislistor med aktuell rabattsats
baserat pa vem kunden dr. I praktiken gar det till sd att en
kundorder genererar en plocklista som i sin tur kopplas till ett

kundkort med prislista, allt per automatik, tilligger Petter.

Dirutdver kan man ta fram rapporter som stodjer olika funk-
tioner i foretaget sasom bra underlag till siljare och designers
om vilka produkter som siljer bra och hur mycket kunderna
koper for.
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ENKELT FOR INHYRD PERSONAL

- Det faktum att alla priser, rabatter, provisioner, royaltyn och
valutor finns tillgingligt i systemet inklusive vad som ir bestillt,
levererat och fakturerat, underlittar for inhyrd personal att
utféra arbetet med noggrannhet utan tidskrivande letande i
hyllmeter av pirmar med artikelnummer, prislistor mm., siger
Petter.

STANDIGT NYA KOLLEKTIONER

Klippan Yllefabrik satsar pa svensk design av sin kollektion inom
framst filtar, plidar och hemtextilier, och har i dag fem designers
knutna till sin verksamhet. Diribland Karin Mannerstal, som

medverkati ”Antligen hemma” i TV4.

- Detta dr en mycket stimulerande del av verksamheten, siger
Petter.

For nirvarande arbetar man med Tre Sandberg kring att ta fram
en ny barnkollektion under mirket "Spdket Laban” med bad-
rockar och badlakan.

- Vi képer in frottén fran Turkiet och later sy upp kollektionerna
ivar fabrik i Riga, sdger Petter, som papekar att frotté och linne
dr tva forhallandevis nya material i foretagets kollektioner f6r

present- och mébelbutiker som man avser satsa pa framéver.
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