Historia de éxito de clientes SAP
myMeatIndustries@Seidor

Para Esteban Espuiia, S.A,
myMeatindustries@Seidor

es la solucion idonea

para su estrategia de

expansion y diversifica-

cion, por su potencia y
versatilidad. Ademas, Esteban Espuna, S.A. es una empresa que elabora productos cdr-
nos garantiza estar siem- nicos en Olot desde 1947, capital de la Garrotxa, una de las cunas

N de la artesania gastrondmica catalana.
pre en la vanguardia tec-

nolégica en cuanto a Con una facturacién de 68.4 millones de Euros y 370 empleados,

gestion empresarial se ha combinado durante este tiempo la sabiduria con los mds

refiere. modernos métodos de produccion, pensando en un tnico obje-
tivo: la calidad. Esta se ha conseguido con las mejores materias
primas, los mds exigentes sistemas de control e higiene y la mds

avanzada tecnologia, pero siempre respetando la filosoffa de

hacer las cosas con tiempo y a conciencia.

La gama de productos de Espufia incluye productos tan variados
como: embutidos, jamén curado, pancetas/bacon, jamoén coci-
do, loncheados, fiambres y tapas. Mucha variedad pero una sola
calidad.

Esteban Espuna, S.A. es una empresa familiar que a lo largo de
su historia no ha dejado de cambiar y evolucionar, y todo ello,

con un unico objetivo: que la calidad y el sabor de lo auténtico

no cambien nunca. Eso es lo que distingue a todos los produc-

tos de Espuna.
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SITUACION ANTERIOR

Con anterioridad a la utilizacién de las soluciones de SAP,
Esteban Espuna, S.A, trabajaba con tres sistemas informaticos
diferenciados. Disponfa de un sistema propio que contemplaba
practicamente todas las dreas funcionales de la empresa. Este sis-
tema era correcto funcionalmente pero carecia de una correcta
integracion entre las distintas dreas de la empresa y era proble-

midtica su actualizacion tecnoldgica.

De esta situacion se desprendié la necesidad de la implantacién

de un nuevo sistema que englobase a todo el Grupo de empresas.

La amplia funcionalidad de la plataforma mySAP Business Suite;
la cual cubria las necesidades actuales y futuras de la empresa;
su estandarizacion, implantacion a nivel mundial y capacidad
tecnoldgica, unido a la alta calidad técnica de los profesionales
de Seidor y su decidida apuesta por el sector cdrnico, fueron ele-
mentos claves que impulsaron a Esteban Espuna, S.A. a utilizar
la solucion especifica para el sector myMeatlndustries@Seidor,

basada en la tecnologia de SAP y desarrollada por Seidor.

EL PROYECTO

El proyecto de implantaciéon tuvo una duracion de 11 meses y
fue realizado por Seidor, empresa consultora designada por SAP
como Value Added Reseller (VAR) y englobada en el canal de
venta indirecta de SAP.

"Con la ayuda de SAP hemos conseguido
dotar a nuestra empresa de una excelente
plataforma tecnolégica que nos permite
dar respuesta a todos los requerimientos
actuales de nuestros departamentos y

estar preparados para los retos futuros.”

Xavier Espuna
Gerente

Esteban Espuiia, S.A.

El nimero de usuarios que utilizan diariamente la solucién son
60. myMeatindustries@Seidor esta instalada sobre servidor IBM
Netfinity, sistema operativo Windows NT y base de datos MSSQL.

Cobertura Funcional
Los médulos implantados de la solucién

myMeatIndustries@Seidor han sido los siguientes:

Area Financiera

= Contabilidad General (FI)

= Tesoreria/Gestion de caja (TR)

= Activos Fijos (AM)

= Deudores/Gestién de créditos (FI-AR)
= Acreedores (FI-AP)

= Controlling (CO)

= Andlisis de rentabilidad (CO-PA)

Area Logistica

= Gestion de materiales (MM)

= Ventas y distribucién (SD)

= Produccién (PP)

= Sistema de informacién logistica (SIL) Sistema estadistico que
integra informacion estadistica correspondiente a la Gestién

de Compras, Gestion de Stocks, Soporte de ventas y Ventas.

Los procesos de negocio soportados por la solucion

myMeatIndustries@Seidor son los siguientes:

Finanzas
= Contabilidad general:
- Contabilizacién mediante plantillas predefinidas de asientos,
asi como modelos de imputacion analitica.
- Control de cuentas con consultas parametrizables.
- Operaciones de cierre. Permite cerrar y reabrir periodos.
- Obtencién de todos los informes legales.
u Gestion de clientes:
- Datos maestros generales y propios de cada sociedad.
- Integracién con facturacion.
- Cuenta contable asociada para clientes.
- Amplias funcionalidades para gestion de cobros.
= Gestion de proveedores:
- Datos maestros generales y propios de cada sociedad.
- Integraciéon con compras.
- Cuenta contable asociada para proveedores.

- Amplias funcionalidades para gestion de pagos.



- Impresion directa de cheques y pagarés.

- Gestion completa IRPE.

= Gestion de Activos Fijos:

- Identificacién de activo por numero y subniimero.

- Datos maestros por cada elemento de inmobilizado.

- Integraciéon con compras.

- Diferentes tipos de amortizacién para un activo: fiscal, anali-
tica, ...

- Completo sistema de informacién sobre activos

= Tesoreria:

- Informe de posicién de cuentas bancarias, e informe de pre-
visién con informacién de facturas y abonos de clientes y
proveedores.

- Detalle por grupo de tesorerfa y nivel para clientes y provee-
dores.

- Libro de Caja.

Compras
= Compras de fresco:
- Gestion completa de datos maestros de materiales y provee-
dores.
- Gestion de pedidos y visualizacion de totales por dfa y semana.
- Gestion de tarifas semanales.
- Envios de pedidos por EDI, fax y/o e-mail.

- Entrada de mercancias y trazabilidad. Doble unidad de medi-
da: unidades y kilogramos.
- Contabilizacién de facturas. Emision de autofacturas.
= Compras de materias auxiliares:
- Gestion completa de datos maestros de materiales y provee-
dores.
- Gestion de ofertas, pedidos, programaciones, contratos, ...
- Gestion de propuestas de pedidos cursadas por otros depar-
tamentos de la empresa.
- Envios de pedidos por EDI, fax y/o e-mail
- Homologacién de proveedores.
- Gestion de etiquetaje con cédigo de barras, en recepcion,
para facilitar la trazabilidad de los consumos.
= Compras de servicios:
- Gestion de compras de servicios de transporte.
Autofacturacion.
- Gestion de compras de servicios de terceros (“maquila”).
Autofacturacion.

- Gestion de compras de servicios adicionales: limpieza, segu-

ridad, ...

Comercial
= Datos maestros:

- Datos de mercancias y productos terminados.

- Datos de clientes potenciales, clientes y esporddicos.

- Datos de otros interlocutores: Vendedores, Comisionistas,
Secciones de Hiper, Transportistas, Pagadores, ...

- Jerarquias de clientes.

- Condiciones de precios y descuentos en factura, fuera factu-
ra, promociones y bonificaciones en especie.

= Documentos de venta:

- Gestion de ofertas a clientes.

- Agil y completa gestion de pedidos de clientes, copiando y
permitiendo modificar (si se autoriza) todos los datos maes-
tros del cliente, material y condiciones.

- Captacion automadtica de pedidos via PDA de los vendedores.

= Preparacion de expediciones:

- Resumen de pedidos a preparar y resimenes por ruta de
reparto.

- Integracién con lectores de cédigo de barras y basculas.

- Etiquetado de producto. Marcas blancas.

- Control de palets (CHEP) y envases.

- Acuse de recibo de entrega.
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DE UN VISTAZO

= Facturacidn.

= Devoluciones, cargos y abonos. Solucién SAP: myMeatIndustries@Seidor
Areas: Contabilidad General (FI)
Produccién Tesoreria/Gestion de Caja (TR)
= Datos maestros: Activos Fijos (AM)
- Datos de materiales, escandallos, proceso de produccion, Deudores/ Gestion de Créditos (F-AR)
secciones, maquinas, turnos de operarios, ... Acreedores (FI-AP)
= Ordenes de fabricacién: Controlling (CO)
- Permite la modificacion del escandallo y el proceso a nivel Andlisis de Rentabilidad (CO-PA)
de orden. Gestion de Materiales (MM)
- Precélculo de costes tedricos. Ventas y Distribucion (SD)
- Notificaciones de consumos de materiales y tiempos. Produccion (PP)

- Integracién con Control de Produccién. Sistema de informacion logistica (SIL)

- Cdlculo de costes reales de la orden. Analisis de desviaciones.

Plataforma de Hardware: IBM Netfinity

Calidad Sistema Operativo: Windows NT

= Hon?ologac1on de prc?veedor.es. Base de Datos: MSSOL

= Gestion de pautas de inspeccion.
= Calidad en recepcion: Numero de Usuarios: 60

- Calidad concertada versus inspeccion propia. VAR de Implementacién:  Seidor

- Creacion de lotes de inspecciéon con muestras automaticas.

- Anilisis del lote y entrada de resultados

- Decisién de uso del lote. Gestion de la posible devolucién. BENEFICIOS
- Gestién de no conformidades con proveedores. Entre los principales beneficios derivados de la utilizacién de la
= Calidad en el proceso de produccion: solucién myMeatIndustries@Seidor cabe destacar:
- Creacion de lotes de inspeccion con muestras automaticas.
- Anlisis del lote y entrada de resultados. = Gestion centralizada de todas las delegaciones, proporcionan-
- Decisién de uso del lote. Gestiéon de la posible cuarentena. do una mejora muy importante en cuanto a versatilidad y
- Gestion de no conformidades internas. control de procesos.
= Calidad en almacén: = Disponer de informacién “on-line” de todos los procesos de
- Creacién de lotes de inspeccion con muestras automaticas. negocio.
- Anilisis del lote y entrada de resultados = Fiabilidad de la informacién proporcionada por el sistema 'y
- Decision de uso del lote. Gestion de la posible cuarentena. dato dnico.
- Gestion de no conformidades internas. = Integracién de todas las dreas funcionales de la empresa.
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