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Alexandrion Group

Alexandrion Group Romania este creatorul pietei de brandy in
Romania

Infiintat in 1994, Alexandrion Grup are astazi o prezenta activa la
nivel local si international, cu doua unitati de productie in Romania (in
Radauti-Suceava si Ploiesti-Prahova), precum si filiale in Grecia,
Ucraina, Germania, Brazilia si China.

Alaturi de brandul Alexandrion, din portofoliul companiei mai fac
parte marcile Brancoveanu, Cava d’Oro, Kreskova, Alexander, Red
Bowler scotch whisky si alte 20 de marci de brandy si de spirtoase
albe *

Cifra de afaceri in 2008 de 83 de milioane de euro*

Alexandrion Grup Romania are in prezent 320 de angajati *
* sursa: Wall Street, 2 Apr. 2009, interviu cu Gyuri Eperjessy, marketing manager Alexandrion Grup
Romania



Provocari de business

Specificul foarte dinamic al pietei, dar si cel al modului de derulare
al afacerilor, obliga departamentele din Alexandrion sa tina cont de
informatii pentru care solicitau un numar din ce in ce mai mare de
rapoarte, in forme ne-esential diferite de cele obisnuit existente

O inventariere a rapoatelor necesare a scos la iveala un numar de
aproximativ 300 rapoarte utilizate, majoritatea fiind forme diferite, dar
bazate in cea mai mare parte pe aceleasi date

Gestionarea acestor variante si versiuni se facea in principal in
Excel, cu prelucrari manuale ulterioare, de multe ori pierzandu-se
“urma” prelucrarilor sau a versiunilor

Analizele de vanzari erau o “piatra de incercare” si pentru
managementul de vanzari, dar si pentru IT

O serie de situatii si raportari de business necesitau rapoarte
complexe, cu ramificatii spre regimul special de accizare a alcoolului
si/sau multiple unitati de masura si impachetare



Decizia de achizitie - Criterii de evaluare

Procesul de selectie derulat intern a luat in calcul mai multe
optiuni de-a lungul timpului, fara a se finaliza cu o alegere care sa
raspunda cerintelor Alexandrion

Achizitia Business Objects de catre SAP a dat startul evaluarii
mai atente a beneficiilor pe care Alexandrion le-ar putea valorifica
din faptul ca deja utilizeaza SAP ERP

In final, solutia aleasa, SAP Business Objects BI Edge, a
raspuns criteriilor legate de:

Siguranta, securitate
Flexibilitate si usurinta in utilizare
Administrare usoara
Scalabilitate
Integrare nativa cu SAP ERP direct la nivel de aplicatie



Decizia de achizitie – Alegerea partenerului

A fost ales ca partener pentru
implementare Romsym Data deoarece:

Are o prezenta de 10 ani pe piata din
Romania si o reputatie buna

Are o echipa de tehnicieni certificati
Business Objects

Oferta de servicii complete: audit,
implementare, training ( in timpul
proiectului dar si cursuri periodice “open”
in cazul in care se doreste extinderea
echipei sau competentelor acesteia)

Experienta in proiecte BI de anvergura
mare



Implementare

Proiect de implementare cu o durata de 6
saptamani :

Start proiect: Martie 2009
Start productiv Aprilie 2009

Implementarea a inclus si o serie de workshop-
uri cu mai multi utilizatori finali pe
departamente, pentru definirea de detaliu a
scopului proiectului

Echipa de Proiect:
Romsym Data: project Manager, 2 Consultanti
Alexandrion: Project Manager, 2 Key useri

Solutia aleasa:
Business Object Edge BI

Crystal Reports
Web Intellingence, 2 universuri: vanzari si financiar
Excelsius / Dashboard

Baza de date MS SQL 2005 - existenta
Platforma Harware Intel
Numar de utilizatori: 30



Beneficii

Reducerea complexitatii raportarii, prin
oferirea unui instrument flexibil pentru analisti,
Web Intelligence
Obtinerea “independentei” utilizatorilor de
business fata de IT
Imbunatatirea analizelor de vanzari, o
vizibilitate si calitate mai buna a informatiilor
Acuratete crescuta a raportarilor
Suport sensibil imbunatatit pentru deciziile
managementului



Multumim!


