
Als mittelständisches Handelsunternehmen kommt es Ihnen 
vor allem auf eins an: Sie wollen die richtigen Waren zum richtigen 
Zeitpunkt mit dem richtigen Preis in der richtigen Filiale platzie-
ren – und zwar immer schneller und kostengünstiger. Nutzen Sie 
hierfür eine flexible Software! Unser integriertes Lösungspaket 
SAP All-in-One für den filialisierenden Einzelhandel ist  speziell 
auf die Bedürfnisse von mittelständischen Handels unternehmen 
zugeschnitten. So können Sie eine durchgängige und transparente 
Prozesskette realisieren, die von der Planung über die Warenver-
sorgung bis hin zum Abverkauf reicht. Und weil alle relevanten 
Informationen sofort verfügbar sind, bauen Sie ein zeitnahes aus-
sagekräftiges Berichtswesen auf, das Sie sowohl bei strategischen 
Entscheidungen als auch im Tagesgeschäft unterstützt.

Schnell installiert – zum attraktiven Festpreis 

Unser Branchenpaket SAP All-in-One für den filialisierenden 
Einzelhandel umfasst neben der Software inklusive Lizenzen 
auch alle erforderlichen Beratungs- und Implementierungs-
leistungen. Ihre Vorteile: Durch den attraktiven Festpreis können 
Sie den finanziellen Aufwand genau abschätzen, und vorkonfi-
gurierte Branchenprozesse gewährleisten die rasche Einführung. 
Die Erweiterbarkeit der Lösung ermöglicht es Ihnen zudem, 
neue Anforderungen problemlos abzubilden. So schützen Sie 
Ihre Investitionen dauerhaft.

Informieren Sie sich im Folgenden darüber, welche Prozesse  
SAP All-in-One in Ihrem Unternehmen unterstützt, welche 
Beratungs- und Implementierungsleistungen im Festpreispaket 
enthalten sind und wie Sie konkret profitieren. Zudem erfahren 
Sie Wissenswertes über weitere optionale Leistungen: Über SAP 
Financing können Sie das gesamte SAP-Projekt bankenunabhängig 
und flexibel finanzieren. Wir schulen Ihre Endanwender und 
auf Wunsch betreiben wir die Lösung auch für Sie – und zwar 
während der Einführung sowie langfristig im produktiven Einsatz.

Lösungen im Überblick 
SAP All-in-One für den filialisierenden Einzelhandel

DURCH GÄNGIGE PROZESSE 
– VON DER  PLANUNG BIS 
ZUM  ABVERKAUF

Planen Sie, Ihre Handelskette 

um neue Filialen zu erweitern? 

Möchten Sie das Internet als 

 zusätzlichen Vertriebskanal nut-

zen? Oder geht es Ihnen darum, 

Ihr Berichtswesen zu verbessern? 

Welche strategischen Ziele Sie 

auch haben: Wir helfen Ihnen 

dabei sie zu erreichen. Mit 

unserer Mittelstandslösung 

SAP®  All-in-One für den filialisie-

renden Einzelhandel schaffen 

Sie durchgängige Prozesse – von 

der Planung über die Waren ver-

sorgung bis hin zum Abverkauf. 

Unser Festpreispaket umfasst 

neben der Software auch 

Beratungs- und Implementierungs-

leistungen für Ihren schnellen 

Start.



Vorkonfigurierte Prozesse für Ihren raschen Erfolg

Sie suchen einen Partner, der tiefes Branchen-Know-how besitzt 
und Ihre Anforderungen versteht? Wir setzen uns bereits seit 
Jahren intensiv mit den Prozessen im filialisierenden Einzelhandel 
auseinander. Aufgrund dieser Erfahrung bieten wir Ihnen im 
Rahmen von SAP All-in-One folgende vorkonfigurierten Prozesse, 
so genannte Best Practices, die sich rasch an Ihre individuellen 
Bedürfnisse anpassen:

Planungsprozess

• Jahresplanung auf Unternehmensebene und auf verschie-
denen Ebenen der Artikelhierarchie: Umsatz und Marge 
lassen sich zum Beispiel je Bereich planen und Steigerungen 
gegenüber dem Vorjahr per Knopfdruck anzeigen

• Saisonplanung und Filialplanung – inklusive Kalkulations-
planung, Bestandsplanung und filialüber greifender 
Umsatzplanung

Einkaufsprozess

• Anlegen von Bestellungen mit vorkonfigurierten Filial-
 aufteilregeln – inklusive Hinweis auf das aktuelle Limit 
bei externen Bestellungen

• Automatisches Erzeugen von Umlagerungsbestellungen im 
Verteilerzentrum

• Anlegen von Direktbestellungen mit integriertem 
Limitabgleich 

• Aktuelle Statusanzeige von Bestellungen über den 
Differenzenmonitor inklusive Anpassungsmöglichkeit 

• Filialgenaues oder filialübergreifendes Reporting der 
 erwarteten Wareneingänge

Warenversorgung und Saisonverlauf

• Auswahl des Wareneingangs anhand des Lieferscheins und 
Referenzbelegsuche (z. B. über Lieferantenartikelnummer)

• Manuelle oder automatische Mengenanpassung nach dem 
Wareneingang

• Anstoß von Lieferungen und Warenausgangsbuchungen aus 
dem Verteilerzentrum

• Unterstützung von automatischen Ettikettierungen und 
Abwicklung von Kundeneinzelbestellungen

• Überwachung von Lieferterminen und von Änderungen bei 
Bestellungen

• Automatische Nachschubabwicklung von NOS-Artikeln 
(NOS = Never Out of Stock)

• Unterstützung von Umlagerungen von einer Filiale zur 
anderen 

• Rechnungsprüfung mit Belegfluss

Best- und Slowseller-Management

• Informationsübermittlung hinsichtlich geplanter 
Abverkaufsmengen auf der Artikel-Hierarchie-Knotenebene

• Abverkaufsabgleich einzelner Artikel mit den Planwerten auf 
Artikel-Hierarchie-Knotenebene und eine Kennzeichnung im 
Falle signifikanter Abweichungen

Weitere Analysen und Auswertungen

Bereits im Template stehen folgende drei anpassbare 
Kennzahlenanalysen als Abfragen (Web Query) zur Verfügung:
• Monats-KER (KER = kurzfristige Erfolgsrechnung)
• Filialcontroller
• Chefinfoblatt

Sie können zahlreiche grafische Darstellungen zur anschau-
lichen Visualisierung nutzen und per Drill-Down-Funktion 
leicht in weitere Details navigieren.



In vier bis sechs Monaten am Ziel!

Unsere Partner für Ihre Branche und SAP Consulting1 verfügen 
über große Projekterfahrung im mittelständischen Einzelhandel 
und sind mit Ihren branchenspezifischen Prozessen bestens 
 vertraut. Zudem arbeiten sie eng mit den Entwicklungsexperten 
für die SAP-Lösung für den Einzelhandel zusammen. Sie können 
sich darauf verlassen: Die auf Ihre Anforde rungen zugeschnittene 
Lösung steht zum Festpreis kostengünstig und schnell bereit – in 
der Regel nach nur vier bis sechs Monaten. 

Ihre weiteren Optionen: Hosting, Finanzierung und 

Schulungen

Unsere Leistungsangebote zu den Themen Hosting, Finanzierung 
und Schulungen sind nicht im Festpreispaket enthalten. Sie 
können diese aber optional in Anspruch nehmen. 

Hosting: rascher Projektstart und stabiler Produktivbetrieb

Möchten Sie die Softwareeinführung beschleunigen und die 
Projektsicherheit erhöhen? Dann nutzen Sie die Services des 
Implementation Hosting: Ausgewählte Partner stellen Ihnen 
kurzfristig ein Entwicklungssystem zum Festpreis zur Verfügung, 
das diese dann für Sie stabil betreiben. Dadurch minimieren Sie 
Ihre Infrastrukturkosten und sind in der Lage, sich ganz auf die 
optimale Abbildung Ihrer betrieblichen Prozesse zu konzentrieren. 

1 Seit dem 01.01.2005 kooperieren SAP Deutschland AG & Co. KG und SAP 
 Systems Integration AG noch enger. Mit dem gemeinsamen Serviceportfolio 
 SAP Consulting steht unseren Kunden ein noch  umfassenderes betriebs-
 wirtschaftliches sowie technisches Beratungsangebot zur Verfügung.

Finanzierung: bankenunabhängig und bilanzneutral, 

flexibel und unkompliziert

Im Rahmen unseres Lösungspakets haben Sie die Möglichkeit, 
alle Projektbestandteile (Software, externe und interne 
Implementierungs- und Einführungsleistungen, Hardware, 
Pflege der Software im ersten Jahr) über SAP Financing zu 
 finanzieren. Über verschiedenste Parameter lässt sich die 
Finanzierung exakt an Ihre individuellen buchhalterischen 
und steuerlichen Anforderungen anpassen.

Schulungen: Wir machen Ihre Endanwender fit!

Je größer die Akzeptanz der Anwender ist, desto mehr zahlt 
sich eine Softwarelösung für Ihr Unternehmen aus. Ausgehend 
von den alltäglichen Arbeitsanforderungen schulen wir Ihre 
Endan wender im Umgang mit dem SAP-Lösungspaket für den 
Einzel handel. Dabei erhalten sie neben vorgefertigten Arbeits-
anweisungen auch interaktive Module, die es ihnen ermöglichen, 
entsprechend ihren Tätigkeitsprofilen selbstständig zu lernen.



Ihre Vorteile auf einen Blick

Mit unserer Komplettlösung helfen wir Ihnen, klare Wettbewerbs-
vorteile zu erzielen und dauerhaft auf Erfolgskurs zu bleiben:
• Transparente Prozesse: Sie realisieren eine durchgängige 

 beschleunigte Prozesskette – von der Planung über die 
Warenversorgung bis hin zum Abverkauf.

• Zeitnahes Berichtswesen: Das integrierte System ermöglicht 
es Ihnen, Kennzahlen schnell abzurufen. Durch die Verknüpfung 
mit mySAP™ ERP Financials gilt dies auch für Finanzdaten.

• Hohe Flexibilität: Neue Filialen lassen sich durch die 
Übernahme von Merkmalen ähnlicher Standorte einfach im 
System abbilden.

• Neue Absatzchancen: Sie können das Internet als Vertriebs-
kanal nutzen und haben die Möglichkeit, im System auch als 
Wiederverkäufer aufzutreten.

• Attraktiver Festpreis: Sie gewinnen Planungssicherheit durch 
klar kalkulierbare Gesamtkosten für die Einführung (d. h. 
Anschaffung und Produktivsetzung) der SAP-Anwendung.

• Rasche Einführung: Vorkonfigurierte Branchenprozesse 
(SAP Best Practices) und kompetente Implementierungs partner 
ermöglichen Ihnen die schnelle Installation.

• Einfache Erweiterbarkeit: Funktionale Erweiterungsoptionen 
innerhalb des Systems ermöglichen Ihnen die Anpassung an 
zukünftige Anforderungen. 

• Problemlose Integration: Die einheitliche Datenstruktur 
ohne Schnittstellen erleichtert die Integration in Ihre vor-
handene IT-Landschaft und reduziert den Wartungsaufwand. 

• Weltweite Einsatzmöglichkeit: Durch seine Multinationalität 
unterstützt SAP All-in-One alle gängigen Landessprachen und 
Landesregelungen.

Sprechen Sie mit uns!

Möchten Sie mehr darüber erfahren, wie Ihnen SAP All-in-One 
für den filialisierenden Einzelhandel dabei hilft, Ihre Unter-
nehmensziele konsequent umzusetzen? Dann vereinbaren Sie 
am besten gleich ein persönliches Gespräch. Wir und unsere 
branchenerfahrenen Partner beraten Sie gerne hinsichtlich Ihrer 
aktuellen und zukünftigen IT-Strategie.
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