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Eksterno financijsko ra unovodstvo
Centralno ra unovodstvo troSkovnih centara
Upravljanje imovinom

Upravljanje gotovinom

Analiza profitabilnosti

Zavrsni ra un (financijsko ra unovodstvo)
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Inventura
Nabava materijala za zalihe
Nabava i ugovori
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ProSirena obrada prodajnog naloga
Obrada prodajnog naloga s oglednim kupcem
Povrat robe i reklamacije
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Upravljanje ljudskim kapitalom
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Planiranje proizvodnje i kontrola
Upravljanje kvalitetom
Upravljanje serijama

Proizvodnja za zalihu (Make-to-Stock)
Proizvodnja po narud bi (Make-to-Order)
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Analiza nabave
Analiza prodaje
Analiza profitabilnosti




Ure ivanjeizvo enja
obra unatroSkova
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Obra un troSkova Poslovne prednosti
proizvodnje

Kreiranje planiranih
neovisnih potreba

Kreiranje planiranog
naloga u MRP

Pretvaranje
planiranog naloga u
proizvodni nalog

Unos izdatnice robe
za komponente
sastavnice

Unos primke robe za
proizvedenu robu i
potvrda naloga

Usporedba planiranih

i stvarnih troSkova

Planiranje proizvodnje:

Ovaj scenarij opisuje tipi an process planiranja proizvodnje, po evsi s tzv.
rough-cut planiranjem (planiranje potreba klju nih resursa). Podaci o prodaiji iz
prethodne godine mogu se koristiti kao osnova tog procesa. U rough cut
planiranju obavlja se dugoro no planiranje s rokom od otprilike godinu dana.
Podaci planiranja prenose se iz Standardne operativhe procedure (SOP) u
Upravljanje potra njom (Demand Management). Demand Management
generira primarne potrebe, koje su preduvjet za naknadno izvo enje Planiranja
materijalnih potreba (MRP run). Postupak MRP je kratkoro no planiranje, s
maksimalnim rokom od etiri tiedna. U planiranju materijalnih potreba

raS lanjuje se sastavnica materijala (BOM) i izvrSava se planiranje sve do
razine komponenti.

Kao rezultat tog procesa, generiraju se planirani nalozi za materijal koji treba
proizvesti. Ako ne postoji dovoljno zaliha na skladistu, kreira se zahtjevnica za
nabavu (purchase requisition) za potrebne sirovine.

Kontrola u proizvodnom pogonu:

Kada se planirani nalog pretvara u proizvodni nalog, proizvod, koli ina naloga i
osnovni datum naloga preuzimaju se iz planiranog naloga. Proizvodni nalog se
otpusta, a komponente sastavnice se rezerviraju za proizvodnju. Kod
otpustanja proizvodnog naloga izvrSava se automatsko utvr ivanje serija na
temelju datuma istjeka va enja. Izdatnice robe mogu se kniji iti ru no prije
obrade naloga, a i primke robe se tako er knji e ru no. Za prikupljanje troSkova
aktivnosti kreiraju se potvrde naloga.

Kad se kreira nalog kalkuliraju se troSkovi za veli inu partije naloga
(preliminarni obra un troSkova). Tijekom proizvodnog procesa troskovi nastali
tijekom proizovdnje se a uriraju prema nalogu, $to vam u svakom trenutku
omogu uje pra enje i usporedbu ciljanih troskova i stvarnih troSkova (simultani
obra un troSkova).



Poslovne prednosti

Provjera kreditnog limita:

Dokument se blokira ako je
kup ev kreditni limit
prekora en. Daljnja obrada
dokumenta je blokirana iz
kreditnih razloga.

Razlikaizme uizvornei
naknadne ponude:
Kontrola kopiranja za
kreiranje naknadnih ponuda
s referencom naizvornu
ponudu.
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Dobavlja Kupac

B

Zahtjev za ponudom

Prva ponuda s
konfiguracijom varijante

Provjera kreditnog limita

Zahtjev za tehni kom
izmjenom

Naknadna ponuda

Zahtjev za komercijalnom
izmjenom (smanjenje cijene)

Ponovni obra un i slanje
kupcu

Prihvat ponude

Poslovne prednosti

Konfiguracija varijante s
ras lambom sastavnice
(BoM explosion):
Konfiguracija odabranog
robota koriStenjem dodjela
karakteristi nih vrijednosti i
zavisnosti (dependencies)
za posebne specifikacije

Odre ivanje cijene za
komponente uklju uju i
uvjete za varijante




Poslovne prednosti Dobavlja Poslovne prednosti

Kreiranje prodajnog naloga
s referencom na ponudu

Planiranje materijalnim
potreba (MRP)

Plan fakturiranja
uklju uju i
predujam: Potvrda naloga i zahtjev za

- Kreiranje plana fakturiranja predujmom
sa sporazumom o
predujum u
prodajnim
dokumentima

- Kreiranje zahtjeva za
predujam

- Knji enje uplata za zahtjev Obrada proizvodnog naloga
za predujam

- Kreiranje djelomi ne ili
kona ne fakture sa

zatvaranjem
predujma Obrada isporuke

Predujam

Fakturiranje
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