
ASJ 为全球范围内来自
电信、消费电子、计算机
和汽车行业的客户制造
电阻器。拥有 300 名员
工和雄厚实力的 ASJ
集团公司营业额达两千
五百万欧元。

高 科 技

ASJ 利用 mySAP ALL-IN-ONE 灵活掌
控微小细节

设想经营一个生产和销售 20,000 种不同产品类型的企业，并且每个产品都似
米粒般微小。对于 ASJ，这正是日常面临的业务挑战。我们还关注缩小产品尺寸
和缩短生命周期、严格订单要求和复杂的库存管理流程。

为满足不断提高电阻器质量的要求，ASJ 已将业务扩展到马来西亚、中国、香
港和美国。运营范围的扩大促使 ASJ 使用 SAP 高科技行业 ALL-in-One 替换历
史系统，这是一种灵活的解决方案，能够为 ASJ 提供灵活性以有效地规划整个物
料供应链。

SAP 解决方案从此推动 ASJ 的发展企业基础走上正轨。ASJ 部门、工厂和流
程的集成为销售、库存和会计提供了集中、实时的数据访问能力，从而增加了海
外工厂的透明度，改进了对海外工厂的控制。提高了业务流程的运作效率，



对于库存管理范围来说尤其如此。现在报表生成和
跨公司开票也很容易完成。

“由于其可靠性、稳定性和易于使用的行业

最佳业务实践，我们最终决定采用 SAP。

此外，SAP 是一个非常有实力的品牌。”

A A b u l K a s a n S a t h a l i ， 系 统 经 理 ， A S J

新 加 坡
S i n g a p o r e

概览

主要挑战：
 面临跨所有工序同步货存管理的困难
 缺乏实时可见性

主要优势：
 完善的货存管理
 改进的业务效率
 完善的全球运营协作
 完善的客户服务和改进的订单执行周期时间

解决方案：
 mySAP All-in-One

合作伙伴：
 Ledge 咨询公司


